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ARQUITECTOS FINANCIEROS

“International Award for
Calificamos para pertenecer a Productivity” (IAP) por LIMRA
la MDRT, Asociacion Premio de Calidad que
Internacional fundada en 1927 reconoce el desempenio
con més de 36,000 miembros sobresaliente de los mejores
en mas de 78 paises productores a nivel

Reconocida internacional
internacionalmente como el

estandar de excelencia en la Organismo en méds de 70
Asesoria en Productos paises dedicada a la Asesoria
Financieros. en Servicios Financieros.

: Grupo de Empresarios
con més de 20 afnos de
: experiencia en
Arquitectura Financiera.

Amplia trayectoria en
Finanzas Personales y
Consultoria Patrimonial.

Por calidad en el servicio,
retencion de clientes y
volumen de ventas hemos
asistido a Congresos en
México y Ciudades como
Miami, Nueva York y Chicago,
entre otras.
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MISION

Mantener clientes a largo plazo y que nos reconozcan como expertos en la planeacion,
construcciéon e implementacién de estrategias financieras y patrimoniaies.

PRESIDENTE DEL CONSEJO Y SOCIO FUNDADOR
Jorge Arellano Garcia

IPADE: Maestria en Alta Direccién de Empresas. (Beca por Excelencia Académica)
IESE: Maestria y Programa de Intercambio en Barcelona, Espafia.
UAG: Contador Pblico

Directivo de Alto Nivel en Empresas como HP, Grupo VW, KPMG y TV AZTECA
en Santiago de Chile, principalmente en el Area de Fusiones y Adquisiciones.
Catedrético de la Universidad Panamericana en Proyectos de Inversién

:CLIENTES

: E1 80% de nuestros clientes, son Duefios
: de Empresas y Ejecutivos de Alto Nivel,

! la mayoria egresados del IPADE y del
LITAM.

i Contamos con una cartera de mas de

1 500 clientes, muchos de los cuales

: colaboran en Empresas del Ranking de
: CNN de las 500 de Expansion.
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¢QUE ES LA ARQUITECTURA FINANCIERA?

Proceso Metddico y Sistematico mediante el cual se
trabaja junto con el cliente para:

1. Planear y Definir objetivos y metas a alcanzar.
(Financieros y No Financieros)

2. Realizar el Anélisis de Riesgos propios del Cliente
3. Construir la Estrategia Financiera y Patrimonial para
alcanzar dichos objetivos.

4. Establecer un Plan Seguimiento para medir sus
avances.

del desarrolio

INGRESOS

* Andiisis de Finanzas Parsonales
y Estatus Financioro Actual,

» Disofio do Estratogias para:
-El Retiro y Planes Fiscales ] * Ejecutivos de Alto Nivel

* Profasionates y Empresarios
= Deportistas de Alio Rendimiento

I (33) 3825 4020, 3825 9311 .
contacto @ quirongroup.com \3 U | RON )

quirongroup com ARQUITECTOS FINANCIEROS



